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Candanchu triplica la venta de pases
de temporada en el mes de agosto

LaJuntade
Acreedores decide
manana si aprueba
ono el plan de
viabilidad presentado
por la estacion

HUESCA. Querian arrancar con
buen pie y lo han conseguido. Las
colas a las puertas de la nueva ofi-
cina que Candancht ha abierto el
pasado mes de agosto en la ciudad
de Jaca han devuelto la ilusién a
Ftuksa, firma que gestiona la esta-
ci6én de esqui. Los clientes no han
podido resistirse a la oferta que el
complejo ha lanzado y, a tres me-
ses del inicio, han vendido estos
dias cientos de pases para la pré-
xima temporada, en la que todavia
no se conoce si seguiran de la ma-
no de Aramoén como el pasado afio
o lo haran solos. Antes, deberan
pasar un tramite crucial: que los
acreedores aprueben el plan de
viabilidad para hacer frente a la
deuda que supera los 7 millones.
Esto sera mafiana en el juzgado de
Huesca que instruye el concurso
de acreedores que presentd la fir-
ma hace ahora un afo.

«Las ventas han ido muy bien.
Hemos triplicado las previsiones
que tenfamosy, asegur6 José Anto-
nio Santanatalia, apoderado de Ex-
plotaciones Turisticas de Candan-
chu (Etuksa), firma que gestiona la

decana estacién. Aunque no quiso
dar cifras, se cuentan por cientos
los pases de temporada que han ex-
pedido en este mes de agosto gra-
cias a la oferta que han lanzado. El
‘forfait’, que muestra una imagen
‘vintage’, se vendia a 349 euros, mas
o menos la mitad de lo que suele
costar habitualmente un tique de
estas caracteristicas.

Otro de los datos que destacé el
directivo es que un 40% de la clien-
tela que ha adquirido este pase es
nueva en la estacion, segtin las en-
cuestas que han realizado. «El es-
quiador que pasalas vacaciones de
verano en Jaca se lo ha pensado y
ha confiado en nosotros», subray6
Santanatalia, quien anadi6 que la
oficina de Jaca continuara abierta
todo el ano. «Es una forma de acer-
carnos al cliente, de dar un servi-

cio mas acorde con las necesida-
des de nuestros aficionado», sefia-
16. Asimismo, afiadié que los fines
de semana y en plena temporada
abriran sus puertas hasta las nue-
ve de la noche para dar cobertura
tanto a los esquiadores como a los
hoteles.

«Hemos superado con creces las
expectativas mas optimistasy, con-
cluy6 Santanatalia. Insistié en que
la imagen de la estacion de esqui
de Candanchu en la actualidad no
es la misma que en los meses pre-
vios de la pasada temporada y eso
se ha dejado sentir.

La venta se cerr6 con el inicio
del mes de septiembre, justo cuan-
do se incorporaban a su trabajo los
empleados de Etuksa afectados
por el expediente de regulacién de
empleo temporal. A partir de aho-

ra, dentro de unas dos semanas
mas 0 menos, comenzaran con la
venta de pases paralos vecinos del
valle.

Pero antes, Etuksa se enfrentara
a un paso muy importante para
ella. La firma que gestiona Can-
danchd tiene una cita mafana en
el juzgado nimero 3 de Huesca,
donde se instruye el concurso de
acreedores que present6 hace aho-
racasiun afio debido alas grandes
deudas que acumulaba. Mafiana,
ante el juez, los acreedores debe-
ran confirmar si admiten o no el
plan de viabilidad presentado por
la estacion para hacer frente a la
deuda de mas de 7 millones que
acumulaba el pasado afo y que les
obligd a presentar el concurso de
acreedores.

ANA IPAS

Candancht quiere que lo ocu-
rrido el pasado afno -presenta-
ron un concurso de acreedores
y tuvo que gestionar el centro
Aramoén- sea un punto de in-
flexiéon y que a partir de ahora
la estacion salga a flote. Todo
parece indicar que lo hara por
su propio pie, que en esta nue-
va andadura volveran a auto-
gestionarse, aunque José Anto-
nio Santanatalia adelanté que

LAS NOVEDADES

UN NUEVO ALQUILER Y OTRA CAFETERIA

no descartan llegar a acuerdos
comerciales con la vecina As-
tn o con el holding de la nie-
ve, quien el pasado afio se hizo
cargo directamente de la ges-
tién de centro, una temporada
en la que a pesar de registrar
un descenso del niimero de es-
quiadores se consiguieron be-
neficios.

Este afio, Etuksa confia en
aumentar el nimero de aficio-

nados y para ello planea nove-
dades con las que conquistar-
lo. Son negocios que confian,
explicd Santanatalia, les ayu-
den a autogestionarse. Poner
en marcha un alquiler de mate-
rial y una nueva cafeteria en la
zona baja de la estacion con te-
rraza son dos de las ideas que
barajan; ademas de realizar una
gestion conjunta de la Escuela
de Esqui. A. L.




